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О поисках ниши в США



Наш кластер в США

• Обрабатывает 500 тысяч запросов в секунду

• 40 серверов (600 ядер, 3 терабайта оперативной памяти)



Покупка собственных серверов vs аренда 

• Цена аналогичных мощностей на Google Cloud – $40-50K в месяц.

• 4х нодовые сервера на процессорах Haswell и с DDR4 
(восстановленные с ebay) – $1.5-3K. Итого: около $20K. 



Интернет

Необходимо подключение 4-5 Гигабит.

• 1 Гигабит в России – $500

• 1 Гигабит в США – от $1.5К 

Решение: выбор датацентра с доступом к IX.



Почему мы выбрали Webair



Итоговая стоимость кластера

Ежемесячные расходы: чуть более 2 тысяч долларов вместо 40-50 
тысяч. При доп. инвестициях менее 20 тысяч долларов.



Сервисы, которые мы используем для hybrid.ai

• Регистрация компании (myLLC)

• Счёт в банке (Chase, Bank of America)

• Бухгалтерия (Quickbooks)

• Клиентские платежи (wire transfers, Stripe)

• Налоги (наёмный бухгалтер раз в год)



Особенности переговоров с 
американскими компаниями
• Формы обратной связи очень часто не дают результата, особенно, 

если вы стучитесь в крупную компанию.

• Телефон работает, если вы точно знаете, кого спросить.

• LinkedIn Premium даёт возможность найти и напрямую связаться с 
ЛПР нужной компании.

• Личная встреча. 



Как мы принимали решения о том, какие 
минимальные фичи оставить
• Мобильная кампания

• Data Marketplace



Спасибо за внимание!
facebook.com/vladimir.khudyakov


